


Investeringshojdpunkter

Transformativt férvarv skapar en ny finansiell profil

Det planerade férvirvet av Growth Marketing och Nordic Al vintas mer dn férdubbla Proports
omsittningsbas och tillf6r direkt l16nsamhet, positivt kassafléde och aterkommande SaaS-intikter.
Kombinationen innebir ett tydligt skifte mot en koncern med en vasentligt starkare operativ

intjanings- och kassafldesprofil, i linje med den omstillning som Bolaget genomfort sedan 2023.

Attraktiv kombination av kassaflédesgenererande SEO-verksamhet och
skalbar AI-SaaS

Growth Marketing bidrar med en etablerad och 16nsam SEO-verksamhet med 26 retainerkunder,
medan Nordic Al adderar en abonnemangsbaserad AI-SaaS med 2,11 MSEK ARR och +14,7 %
MRR-tillvixt. Malbolagen dr dessutom uppbyggda utan externt kapital och saknar externa skulder,
vilket skapar en attraktiv balans mellan I6pande intjaning och skalbar tillvixt.

Kapitaleffektiv modell skapar operativ hivstang och reducerar kapitalbehovet

Genom Proportmodellen kombineras finansiella investeringar med operativa resurser inom IT, media,
SEO och IR. Genom kapital och sweat equity kan Proport arbeta nira portféljbolagen, verifiera
operativt virdeskapande och successivt 6ka exponeringen i takt med portféljbolagens utveckling,
Modellen reducerar det initiala kapitalbehovet och skapar potential for attraktiv avkastning pa

investerat kapital.

Skalbar férvirvsplattform med potential for accelererad tillvixt

Proport har etablerat en plattform f6r fortsatt konsolidering inom attraktiva digitala tillvixtsegment. Det
planerade forvirvet av Growth Marketing och Nordic Al demonstrerar potentialen att genom selektiva
forvirv snabbt 6ka koncernens skala, bredda erbjudandet och stirka kassaflédesprofilen. En vixande
operativ bas skapar dirmed forbattrade forutsittningar fOr fortsatt forvirvsdriven expansion. En del av

emissionslikviden avses dven anvindas fOr att stirka kassan infér potentiella yttetligare forvarv.
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VD har ordet

Proport har en tydlig ambition att bygga en forvirvsdriven investeringsplattform med fokus

pa digitala tillvixtbolag inom bland annat Al, SaaS, e-handel, media och digitala tjanster. Det

ir omraden som priglas av snabb utveckling, skalbara affirsmodeller och goda

forutsittningar for langsiktigt virdeskapande.

Al ir ett centralt omride i Proports fortsatta utveckling;
Det planerade forvirvet av Growth Marketing och Nordic
Al dr ett tydligt steg i denna riktning och tillf6r koncernen
l6nsamhet, dterkommande intdkter samt ytterligare
kompetens inom Al, SEO och digital marknadsféring,

Proports strategi r att kombinera aktivt 4gande och
operativt virdeskapande med selektiva forvirv av
lénsamma och skalbara verksamheter. Ambitionen ar att
bygga en starkare grupp av digitala bolag och skapa en
vixande intjaningsbas med goda férutsittningar for fortsatt

organisk och férvirvsdriven tillvixt.

Sammanfattning av

Den planerade féretridesemissionen ska mojliggora ett
transformativt f6rvirv som visentligt stirker Proports
position inom AT och digital tillvixt. Férvirvet tillfor saval
en starkare intjiningsbas som ytterligare kompetens,

kundrelationer och skalbara affirsmodeller.
Med emissionen och det planerade foérvirvet tar Proport

nista steg mot en starkare och mer fokuserad koncern, med

ett langsiktigt fokus pa tillvixt, I16nsamhet och

-

virdeskapande for aktiedgarna.

Marko Rado
VD, Proport Invest AB (pubi)

¥

erbjudandet
Foretradesemission av hogst 7 334 928 units, vardera bestdende av en (1) aktie och en (1)
Emissionsvillkor vederlagsfri teckningsoption av serie TO 1, motsvarande en emissionslikvid om cirka 15
MSEK f6re avdrag for relaterade emissionskostnader (“Foretridesemissionen”).
Foretradesritt En (1) aktie ger en (1) unitritt. Atta (8) unitritter berittigar till nio (9) nya units.
Ttk 2,05 SEK per unit, motsvarande 2,05 SEK per aktie. Teckningsoptionerna erhalls

vederlagsfritt.

Teckningsavsikter &

Cirka 7 MSEK, motsvarande cirka 46,5 procent av Foretridesemissionen.

1,5 MSEK, motsvarande cirka 10 procent av Féretridesemissionen.

Tva (2) TO 1 berittigar till teckning av en (1) aktie f6r 2,50 SEK under perioden 1-29

teckningsférbindelser

Garantiatagande

Teckningsperiod 30 september 2026 — 14 oktober 2026
Handel i unitriatter (UR) 30 september 2026 — 9 oktober 2026
Handel i BTU 30 september 2026 — 3 november 2026
Teckningsoption TO 1 oktober 2027,

Marknadsplats Spotlight Stock Market

Bolagets hemsida WWW.proport.se
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Overblick av det tilltinkta forvirvet

Kassaflédesgenererande SEO-plattform med exponering mot skalbara Al-intikter

Bolagséversikt och foérvirvslogik

e Nordic Al driver jorgecastro.ai, en egenutvecklad Al-baserad SaaS-plattform med fokus pa SEO och digital tillvixt.

Intiktsmodellen 4r helt abonnemangsbaserad, vilket ger dterkommande intdkter och lig marginalkostnad per ny kund.

o Growth Marketing dr en 16nsam SEO- och digital marknadsforingsbyra som hjilper féretag att forbattra sin organiska

synlighet och digitala tillvixt. Verksamheten bygger i stor utstrickning pa lI6pande kundrelationer och retainers, med

kunder inom bland annat automotive, mode, retail och e-handel. Bolaget har ocksa fungerat som kassatflédesmotor

och finansierat utvecklingen av Al-plattformen internt.

e Verksamheten har byggts utan externt kapital, 4r kassapositiv och har inga externa skulder. Férvirvet tillfér Proport

l6nsamhet, kassaflode, AI-kompetens och aterkommande SaaS-intikter.

o Efter férvirvet kommer grundare och 6vrig personal att kvarsta och styra verksamheten operativt.

Operativa och finansiella highlights'

‘ 11,3 MSEK ‘ 2,11 MSEK ‘ ~2,5 MSEK
Growth Marketing Nordic AT ARR Likviditet Growth
Omsittning 2025-2026 juni 2026 Markering & Nordic Al
4,25 MSEK ' +14,7 % ‘ 0 kr
Growth Marketing MRR-tillvixt f6r Externa skulder
EBIT 2025-2026 Nordic Al
Kundbas och intiktsprofil
Growth Marketing Nordic Al
SEO & digital marknadsforing Al-SaaS' | jorgecastro.ai
Retainerkunder? 26 Aktiva abonnemang 37
Avtalslingd snitt 2-3 ar Unika kunder 34
Topp 5 / topp 10 40 % / 50 % Topp 5 / topp 10 30 % / 50 %
Growth Marketing - Intiktsf6rdelning
— wiss O A I
40% storre varumirken 60% &vriga kunder @ A
alkF Co Clas Fixare PARTy
RUNGEN
Nordic Al - Intiktsférdelning Handelsbanken oNewport  RHLENS
[— rthmil .
Bank " staclium

30% topp 5 kunder 70% O6vriga kunder

! Aterkommande kunder som inte har ett 15pande avtal utan képer tjanster vid behov.

2De tilltinkta malbolagen har brutna rikenskapsar juli-juni.
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Koncernens finansiella malsattning, 2026-2028

Operativ havsting och omsittningstillvixt driver successiv marginalexpansion

Historisk utveckling och finansiell malsittning efter férvirvet. For 2026 inkluderas Growth
Marketing och Nordic Al fran och med Q4 och bidrar dirmed med tre méanader till koncernens
omsattning och EBIT. For 2027-2028 forutsitts Malbolagen vara konsoliderade under hela

rikenskapsaret.
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Huvudsakliga drivkrafter

Forvirvet stirker koncernens intjaningsprofil
Det planerade forvirvet tillfor 1onsam SEO-verksamhet och dtetkommande SaaS-intikter frain 2026 och breddar

darmed koncernens intiktsmix.

Skalbar kostnadsstruktur stodjer marginalforbittring

Omsittningen vixer snabbare 4n den férvintade kostnadsbasen, vilket driver successiv marginalforbittring och

16nsamhet

Fortsatt buy-and-build-potential

En storre och mer I6nsam koncernplattform skapar férbittrade forutsittningar f6r fortsatt organisk och selektiv
forvarvsdriven tillvaxt.

Tydlig resultat- och marginalexpansion
Omsittningen vintas 6ka fran cirka 15 MSEK till 33,2 MSEK mellan 2026E och 2028E, samtidigt som EBIT 6kar
fran cirka 0,7 MSEK till 7,2 MSEK och EBIT-marginalen fran 4,66 % till 21,7 %.
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